
Leadgeneratie met expert copy





van het salesproces is afgerond 
voordat een potentiële koper 
contact opneemt.

70% 



Content is cruciaal voor een 
effectieve marketing strategie.

En zeker voor online 
leadgeneratie.



Toch wordt content marketing 

niet overal als even 

effectief ervaren..



Een effectieve content 

aanpak staat of valt met:

Strategie en Executie.



Voor effectieve leadgeneratie moet je de 
stap maken van content marketing naar 

inbound marketing



Wij geloven in inbound marketing 

Inbound 
Marketing

Outbound 
Marketing

VS

Toestemming Onderbreking



Een holistische en data-gedreven aanpak waarmee de 
doelgroep wordt aangetrokken. 

Wat leidt tot waardevolle leads en klanten.



Focus op content betekent dat je ‘assests creëert’ die 
zorgen voor groei van verkeer en leads.
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PPC Leads PPC Kosten/Lead
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Pay Per Click Inbound Marketing



Inbound marketing. 
Hoe pak je dat aan?



Het begint met wat je wilt verkopen en waar je 
autoriteit op wilt bouwen



En aan wie …



Op zoek naar de sweetspot

Wat de 
doelgroep 
wilt weten

Waar je 
autoriteit op 
wilt bouwen 



Inbound blauwdruk
Hét kader voor je campagne aanpak

fleetmanagement



Awareness

Ik heb begrepen dat het geven 
van een mobiliteitsbudget aan 
medewerkers een aantrekkelijke 
oplossing is voor de zakelijke 
mobiliteitsvraagstukken van onze 
organisatie.

Oriëntatie

Ik heb begrepen dat met een 
mobiliteitsplatform zoals 
Mobiplan processen 
geautomatiseerd worden en dat 
de administratie en rapportage 
vereenvoudigd wordt.

Decision

Ik heb veel vertrouwen gekregen in 
Mobiplan om de mobiliteitsbudgetten 
mee te implementeren. 

Wat is een 
mobiliteitsbudget?

Hoe voorkom ik een 
toename van onze 

administratieve 
lasten?

Waarom is Mobiplan 
voor mij de beste 

oplossing?

Inbound journey



Content journey map



Social posts en ads

Blogposts CTA’s Conversieoffer

Voorbeeld van Inbound campagne

Emailflow / 
nurturing



En toen kwam ChatGPT



Google’s Search Generative Experience

ü Hoofdonderwerp opsplitsen in sub-
onderwerpen

ü Gedetailleerde voorbeelden en cases

ü Geef context aan je inhoud

ü Verrijk je content met multimedia



In het nieuwe speelveld worden 
strategisch gekozen onderwerpen en 

unieke, rijke content cruciaal.



Sluit nog beter aan op de zoekintentie

Informatief
Long read

Commercieel
Conversie gedreven



Promotie, Promotie, Promotie!



Expertise x Zichtbaarheid 
=

vertrouwen2

De leadgeneratie formule



Let’s connect!

Meer weten of even sparren?


